=1

RITTAL

Rittal A/S

Rittal A/S
Dybendalsveenget 4
DK-2630 Taastrup

Salgskonsulent Industri, Power/Cooling - Danmark ® +45 70 26 59 00

& +45 70 25 59 01
info@rittal.dk
@ www.rittal.dk

Rittal A/S udvider medarbejderstaben og sgger netop nu flere kvalificerede medarbejdere.
Har du lyst til at beskeeftige dig med eksternt teknisk salg i en spsendende international koncern, og
sammen med dygtige, erfarne og vellidte kolleger, s& er muligheden her.

Branche:
Rittal A/S er en del af en international koncern og er blandt de fgrende indenfor produktion og salg af el-teknik til
industrien.

Jobbeskrivelse:
Rittal A/S har i mange ar formaet at vaere fgrende i udvikling af produkter og kvalitet og har dermed en solid
kundebase.

Med udgangspunkt i den komplette produktportefglje indenfor stramfordelingskomponenter, herunder UPS-
lgsninger samt kalelgsninger, bliver din opgave at sikre vedligehold og mersalg til eksisterende kunder samt en
kontinuerlig tilfgrsel af nye kunder. Du bliver en del af en professionel og veldrevet teknisk organisation, hvor
kvalitet og kompetencer er i hgjsaedet.

Dine veesentligste opgaver/ansvar er:
o [ Etablere og bevare gode kunderelationer
e [ Vedligehold og mersalg til eksisterende kunder
e [1 Lgbende at tilfgre nye kunder
¢ [ Udarbejdelse af rapportering - daglig opfalgning i CRM system samt uge- og manedsrapport
o [ Aktiv deltagelse i salgsrelaterede kampagner - herunder udstillinger og messer
Med reference til Country Manager bliver din arbejdsplads i Danmark med udgangspunkt fra hjemmekontor -
og du vil lgbende veere i dialog med kontoret samt deltage i salgsmgader.

Faglige kompetencer:

Du har en El-teknisk baggrund kombineret med kaleteknisk erfaring, og er vant til at skabe gode kunderelationer
e [1 Du har en god solid produktviden indenfor el-tekniske produkter/installationer til taviebranchen
o [1 Du har erfaring med salg eller anden aktiv kundekontakt
e [1 Du taler og skriver dansk og engelsk (alternativt dansk og tysk)

Personlige kompetencer:
Det er vaesentligt, at du formar at etablere og udbygge relationer.
e [ Du er tillidsveekkende
o [1 Du er selvstaendig men samtidig holdspiller
e [1Du er lgsningsorienteret og kan se mulighederne frem for begraensningerne
o [ Du er struktureret - bade i tilgang til kunder samt rapportering
o [1 Du er flittig, proaktiv og seelgende
. Du er kundeorienteret - du ved, at kunderne er virksomhedens starste aktiv
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Virksomheden tilbyder:
o [1Du bliver en del af en velrenommeret virksomhed, hvor seelgerne er velansete qua deres faglighed
og professionalisme
e [JEn stilling hvor du vil opleve kontinuerlig faglig og personlig udvikling
¢ [JEn lgnpakke med tilhgrende benefits, der modsvarer dine kvalifikationer

Safremt du gnsker at hgre mere om dette job, kontakt da Country Manager Hassan Soussi pa e-mail
hso@rittal.dk eller telefon +45 40945285.

Vi arbejder med at beseette jobbet hurtigst muligt. Derfor er der ingen ansggningsfrist, hvorfor vi indkalder lgbende
til samtale. Send din ansggning vedhaeftet CV med "Salgskonsulent Industri, Power/Cooling — Danmark” i

emnefeltet til hso@rittal.dk.
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